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Elvárások

 

■ Felsőfokú
   
műszaki

  
végzettség

 
és

 
értékesítői

 
szemlélet

 
          

 

■     

 

Nyitott személyiség, jó kommunikációs és kapcsolatteremtő készség

 

■ Előnyt jelent 1-2 év, ideális esetben b2b értékesítésben szerzett szakmai tapasztalat

 

■ Mobilitás, országon belüli utazási hajlandóság

 

■ Angol nyelvtudás írásban és szóban

 

■ B kategóriás jogosítvány

Amit ajánlunk

Egy világszerte jelenlévő, de családi tulajdonú cég kínálta nyugodt munkakörnyezetet. Egy 

munkakört amiben minden nap más termék gyártását ismerheted meg. Széles termékporfó-
liót, amivel kreatívan oldhatod meg az ügyfeleink alkalmazásait. Személyes coachingot, hogy 

akkor is Te lehess a legjobb értékesítő, ha még nem volt ebben tapasztalatod. Vonzó juttatási 

csomagot autóval, mobiltelefonnal.

A Turck Hungary Kft.

Mérnök-Értékesítő
munkatársat

 

keres

  

.

www.turck.hu

Kérjük, hogy angol és magyar nyelvű  

fényképes  önéletrajzát a fizetési igény  

megjelölésével  az alábbi címre küldje el:

Turck Hungary Kft.
Estók Tibor

 

1023 Budapest, Árpád fejedelem útja 26-28.
T +36 1 477 07 40 | tibor.estok@turck.com

A Turck az ipari automatizálás egyik 

vezető cégcsoportja. Globális értékesí-

tési hálózatunk 30 leányvállalatból, és 

további 60 országban jelenlévő képvi-

seletből áll. Világszerte több, mint 4.500

 alkalmazottunk  fejleszt,  gyárt  és  

értékesít termékeket és megoldásokat a 

szenzor-, csatlakozás-, interfész-, terepi 

busz-, HMI és RFID alkalmazásokra.

A Turck Hungary Kft. a Turck által 

gyártott termékek mellett az amerikai 

Banner Engineering és az LMI3D, a 

német TSL-ESCHA és  EGE   cégek

 termékeit  is  forgalmazza.

■ Ipari megoldások és az általunk képviselt cégek termékeinek közvetlen b2b értékesítése

■ Az értékesítési lehetőségek felkutatása meglévő és új ügyfeleknél

■ A meglévő kapcsolatok ápolása, a meglévő ügyfeleknek új termékek értékesítése

■ Új kapcsolatok felkutatása proaktívan, hideghívásokkal, ajánlásokkal

■ Teljes körű projekt kezelés az igény felismerésétől a megfelelő eszköz kiválasztásában 
nyújtott segítségen át az értékesítésig

■ Ajánlatok és információs anyagok összeállítása

 




